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Pyorat pyorimaan

Suunnitteletko pyoramatkailuun liittyvaa yrittajyytta ja investointeja?
Oppaamme avulla paaset alkuun perusasioissa.

Pyoramatkailuun perustuva liikketoiminta voi olla monenlaista. Ita-Lapissa se on pyorien
vuokrausta, opastettuja pyoraretkia, pyorailyreittituotteita ja matkapaketteja, seka
pyoraily-ystavallisten matkailun peruspalvelujen kuten majoituksen, ruokapalvelujen,
kuljetusten jarjestamista.

Ita-Lapissa on pula etenkin vuokrapyorista, pyorien korjaus- ja kuljetuspalveluista, seka
pyoramatkailuun liittyvista matkapaketeista, joissa olisi mietitty valmiiksi valineet, reitit,
kuljetukset ja majoitukset helposti ostettavaksi paketiksi.

Tama opas on suunniteltu helpottamaan pienyrittajan investointisuunnitelmia kestavaan
pyoramatkailuun liittyen. Pyorailyyn liittyvien erityiskysymysten lisaksi saat tietoa
matkailuliiketoiminnan ja yrittajyyden perusasioita.

Ennen kun aloitat, pohdi miten liiketoiminta vastaa kestavan matkailun
kriteereihin. Visit Finlandin maksuton vastuullisuusohjelma auttaa yrityksia
kestavan matkailun kehittamispolulla: https://stfhub.visitfinland.com/

e Kuinka rakennat energia- ja resurssiviisasta liiketoimintaa, joka saastaa
kuluja?

e Miten edistat ilmastoviisasta matkailua, joka vahentaa
ilmastojalajnjalkea per matkailuvuorokausi?

e Kuinka varmistat reilut tyoolot tyontekijoillesi?

o Milld tavalla liiketoimintasi tukee paikallistaloutta?

¢ kuinka huomioit maanomistajat ja paikallisvaeston liiketoiminnassasi?
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Kartoita mahdollisuudet

POTENTIAALI

Onko alueella olemassa olevia matkailijavirtoja ja/tai kysyntaa palvelullesi?

¢ Onko alueella kiinnostavia reitteja ja retkikohteita, joiden avulla kysyntda voisi rakentaa?
* Miten asiakas padsee luoksesi? Vai menetko sina asiakkaan luo?

* Mika uuden palvelusi ydin on? Pydravuokraus, ohjelmapalvelu, reittituote, huolto ja
korjaus, kuljetus, majoitus ja ruoka, matkapaketti, muu...

e Millainen alan kilpailutilanne on? Mieti miten erottuisit tai tdydentaisit olemassa olevaa
palvelutarjontaa?

ASIAKASYMMARRYS

* Mita matkailijasegmenttia sina haluat palvella ensisijaisesti? Pyorailyn lajiharrastajat
vaativat valineilta ja retkituotteilta eri asioita kuin satunnaiset retkeilijat tai perheet.

e Ehka toimitkin alihankkijana isommalle matkailuyritykselle, jolloin tuotteistamisen,
hinnoittelun, myynnin ja markkinoinnin lahtokohtana on B2B-kauppa.




Varmista rahoitus

Mita realistisemmat laskelmat, sita vahvemmat lahtékohdat yritystoiminnalle
Laske alkuvaiheen rahoitustarve huolella, ja varmista tarvittava rahoitus.

Sijoittajat, lainarahoitus, yritystuet ja oma padaoma ovat tyypillisia
rahoituskanavia. Yritysneuvojalta saat apua laskelmien tekemiseen.

Tee alustava kustannuslaskelma ensimmaiselle vuodelle. Huomioi
investointitarpeet, kdynnistamiskulut ja operatiiviset kulut. Tekoaly
helpottaa laskelmien tekemista!

Pohdi millaista liikevaihtoa tavoittelet. Kuinka nopeasti haluat saada
investointisi kattamaan kulut ja tuottamaan voittoa? Kuinka monta
kauppaa on tehtava tavoitteen saavuttamiseksi?
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Valta vahingolliset toyssyt

Virhe 1: Yritat tehda kaiken itse

Yrittajyys vaatii valtavasti osaamista ja ajallisia resursseja. Digitalisaatio, palvelutuotanto,
asiakaspalvelu, myynti, markkinointi, valine- ja kiinteistdhuolto, kirjanpito...

Monella pienyrittajalla on houkutus tehda kaikki itse. Fiksu yrittaja keskittyy omiin
vahvuuksiin ja etsii yhteistydkumppanin taydentamaan osaamistaan. Nain yrityksen
kasvulle on terveet edellytykset.

Virhe 2: Aliarvioit myynnin ja markkinoinnin tarpeen

Mikaan tuote ei myy itse itseaan. Varmista tuotteillesi ja palveluillesti sujuva,
digitaalinen myyntiprosessi, ja resursoi riittavasti aikaa ja rahaa myyntiin ja
markkinointiin. Nain varmistat, etta saat kaupan kayntiin ja liikketoiminnan kasvuun.

Virhe 3: Unohdat ennakoida kulut

Talouden hallinta on yrittdjan tarkein tehtava. Varmistathan etta kassa riittaa
palkkoihin, veroihin, YEL-maksuihin ja muihin yritystoiminnan pakollisiin kuluihin
varsinaisen liikketoiminnan lisaksi.




MAHDOLLIS

Vauhtia sujuvasta
myyntiprosessista

Hio tuotteesi myyntikuntoon
Mita myyt?
Milloin se on saatavilla?
Paljon se maksaa?
Miten sen voi ostaa?
Testaa ja paranna palautteen
pohjalta.

Hybdynnd digitaalisia
varausjédrjestelmid, matkailun
myyntikanavia ja suoria suhteita
myyntipolkujen rakentamisessa.

Ammiattilaisen avulla pddset
nopeammin tuloksiin.

Suunnittele markkinoinnin keinot
Jja kanavat tukemaan myyntid. Kun
haluat kasvaa, tarvitset orgaanisen
nékyvyyden rinnalle maksullista
mainontaa.

Kdytd aikaa suhdetoimintaan.
Verkostot poikivat uusia
asiakkuuksia ja yhteistyon
mahdollisuuksia!
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